Digital marknadsforingsstrategi

Skapa en effektiv strategi

L&ngsiktig framgang bygger
alltid pd en bra strategi. Med
en effektiv strategi for digital
marknadsféring kan man
skorda betydande framgdngar
online och attrahera fler
kunder kostnadseffektivt.

Optimera mediainvesteringar

Digital marknadsféring ar det
snabbast vaxande reklam-
segmentet, inte minst pga.
kostnadseffektivitet. Ratt agerat
kan man nd manga potentiella
kunder till en brakdel av priset i
klassiska medier.

Tidseffektiv marknadsforing

Digital marknadsféring kan vara
resurskravande. En av nycklarna
for framgang, sarskilt i mindre
organisationer ar att
tidseffektivisera den digitala
marknadsfdéringen.




Om kursen Digital marknadsforingsstrategi

Mal med kursen
Att formedla idéer och inspiration till att bygga upp en
digital strategi.

Det har tjanar du
Genom att skapa och folja en strategi uppnar man battre

resultat, tids- och kostnadsbesparing.

Du lar dig
Bygga upp en digital marknadsféringsstrategi och narvaro
for ditt foretag. Analysera mojliga annonsmedier och valja

ratt beroende pa malsattning och férutsattningar.

« Oka flodet av nya kunder
e Optimera tidsatgangen
* Bygg upp strategi efter styrkor

* Minska kostnader for marknadsforing

Kursupplagg

Kursen handlar om hur man bygger upp en digital
marknadsforingsstrategi och vad man boér ténka pa. Bade i
samband med annonsering men ocksa innehall och

kundbemétande.

Vem lampar sig kursen till
De flesta mindre foretag som 6nskar fa fler kunder och ta

ett stérre kliv in i digital kundanskaffning.

Kursformat: Onlinekurs
Kurstid: Ca. 3 timmar

Pris: 900 kronor

 Sakerstall ROI pa stora kampanjer
e Skapa narvaro och anseende
* Hitta kunder via sociala medier

* Automatisera marknadsforingen



Kursinnehall

Detta och mycket mer ingar i den omfattande kursen

e Varfor digital marknadsforing?
Digital marknadsforing véaxer snabbt och far stéandigt mer
uppmarksamhet bland marknadsférare och foretag.

Varfor bér man marknadsfora sig digitalt?

e Darfor ar digital marknadsforing framtiden
Trots kraftig tillvaxt under de senaste 20 aren kan man
annu inte saga att den digitala marknadsforingen har

mognat.

e Grunden till framgangsrik strategi
Vad bygger en framgangsrik digital strategi for mindre och

medelstora foretag pa?

e Viktiga féllor att undvika
Med manga mojligheter foljer aven fallor som man maste

vara medveten om vid digital marknadsféring.

e Darfor ar e-post bra for marknadsfoéring
E-post ar mer personligt an sociala medier och dessutom

utmarkt for B2B-marknadsforing

e Darfor ar sokmotoroptimering fortfarande viktigt
Trots att hypen har minskat finns det fortfarande

anledning att sékmotoroptimera.

e Annonsering i webbmedier

Nar man vill na manga kunder snabbt ar vanliga
webbmedier fortfarande mest effektiva. Vilka
annonsformat kan man anvanda sig av och hur ska man

utforma annonserna?

e Google Adwords for billig kundgenerering
Hur far man ratt kunder till ett lagt pris med Google

Adwords?

o Mojligheter med sociala medier

Det finns manga strategier som man kan anvanda for
sociala medier och de kan vara bra foér mycket. Vilka
mojligheter med sociala medier ar realistiska att uppna for
de flesta féretag? Vilka mal kan man kombinera i sin

strategi?

e Sociala medier for B2C och B2B
Vilka sociala medier bor man fokusera pa om man vander
sig till konsumenter och vilka bér man fokusera pa om

man vander sig till féretag?

e Bygga upp strategi for sociala medier
Hur skapar man en strategi for sociala medier som ar ratt

for ens foretag?

o Kostnader med sociala medier

En av anledningarna till sociala mediers popularitet i
marknadsféringssammanhang ar majligheten att
attrahera kunder billigt. Vilka ar kostnaderna for

annonsering i sociala medier?

e Strategier for att lyckas lite billigare
Aven om engagemang pa sociala medier kan vara
kostnadseffektivt bor man alltid leta efter mojligheter att fa

mer valuta fér annonspengarna.
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Kursinnehall

Detta och mycket mer ingar i den omfattande kursen

o Affiliates som billig kundgenerator

Trots att det ar en gammal marknadsforingsmetod online,
ar det fa foretag som anvander sig av affiliates for
kundgenerering. Vad bor man ténka pa for att lyckas med

affiliates?

e Konvertera intressen till kop

Digital marknadsforing handlar inte enbart om att fa
uppmarksamhet. Den ska konverteras till affarer. Vad ar
viktigt att tanka pa for att forbattra konverteringen? Hur
bér man justera strategin i takt med den Okade

mobilanvandningen?

o Effektivisera innehallsstrategin

Framtagning av innehall krdver engagemang. Sarskilt i
mindre organisationer kan det saknas resurser. Hur
lyckas man skapa innehall som uppfyller kraven och

malen utan att ta fér mycket resurser i ansprak?

e Hantera anseendet digitalt
Det ar inte enbart varumarket som ar viktigt. Anseendet ar
ofta viktigare digitalt. Hur ska man arbeta for att bygga

upp ett bra digitalt anseende?
e GDPR

Hur paverkar GDPR den digitala marknadsféringen? Hur

hanterar man kraven enkelt?
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